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Структура и содержание рабочей программы

Раздел 1 Общие положения

[bookmark: _Toc156618218][bookmark: _Toc197919575]1.1 Цели и задачи дисциплины, ее место в учебном процессе.

Целями освоения дисциплины «Экономика внешней торговли» являются формирование у студентов теоретических и практических навыков по организации и функционированию международных экономических отношений, мирового рынка и международной торговли как основной формы внешнеэкономической деятельности, анализу современных форм международных экономических отношений и механизмов их реализации в современных условиях, изучение ресурсного потенциала, выяснение сущности и современных тенденций развития в сфере внешнеэкономической деятельности.
Задачами дисциплины является ознакомиться с понятием и теоретической концепцией внешнеэкономической деятельности и международной торговли, ее эволюцией и функциональными областями;
· изучить современные тенденции в развитии мировой торговли;
· дать студентам минимум необходимых теоретических знаний в области внешнеэкономической деятельности и международной торговли;
· исследовать особенности и тенденции мирового рынка товаров и услуг, внешней торговли России в современных условиях;
· исследовать особенности государственного и международного регулирования мировой торговли;
· научить студентов экономически правильно оценивать особенности организации и эффективность тех или иных видов внешнеторговой деятельности.

1.2 Связь с предшествующими и последующими дисциплинами (модулями, практиками, научно-исследовательской работой (НИР))

Дисциплина «Экономика внешней торговли» относится к  дисциплинам по выбору студентов вариативной  части  профессионального  цикла  образовательной программы по направлению 100700 «Торговое дело». 
Изучение дисциплины базируется на таких общепрофессиональных дисциплинах «Коммерческой деятельности», «Маркетингу», «Логистике поставок международных грузов», «Организация и техника внешнеторговых операций», «Таможенное дело», «Государственное регулирование экономики» тесно связано с большинством прочих дисциплин и осуществляется в 6 семестре очной формы обучения.

Раздел 2. Компетенции обучающегося, формируемые в результате освоения дисциплины и планируемые результаты обучения

Студенты, завершившие изучение дисциплины «Экономика внешней торговли», должны обладать следующими компетенциями:
· способностью управлять  организациями,  подразделениями,  группами (командами) сотрудников, проектами и сетями (ПК-1); 
· умением пользоваться нормативными документами в своей профессиональной деятельности, готовностью к соблюдению действующего законодательства и требований нормативных документов (ПК-2);
· способностью прогнозировать бизнес-процессы и оценивать их эффективность (ПК-4).
· готовностью к выявлению и удовлетворению потребностей покупателей товаров, их формированию с помощью маркетинговых коммуникаций, способностью изучать и прогнозировать спрос потребителей, анализировать маркетинговую информацию, конъюнктуру товарного рынка (ПК-6).
· способностью управлять персоналом организации (предприятия), готовностью к организационно-управленческой работе с малыми коллективами (ПК-8).
· способностью распознавать и оценивать опасности разных видов с учетом общепринятых критериев (ПК-9).
· способностью проводить самостоятельные исследования в соответствии с разработанной программой (ПК-11); 
· готовностью работать с технической документацией, необходимой для профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной) и проверять правильность ее оформления (ПК-12).
· готовностью анализировать, оценивать и разрабатывать стратегии организации (ПК-14);
· способностью участвовать в разработке инновационных методов, средств и технологий в области профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной) (ПК-17).

В результате изучения учебной дисциплины «Экономика внешней торговли» обучающиеся должны:
- знать: понятийно-категориальный аппарат исследования процессов, происходящих в области внешнеэкономической деятельности и международной торговли, основные концепции в области внешнеэкономической деятельности и международной торговли, возможность их практического применения в современных условиях, воздействие внешнеторговых процессов на экономическое положение страны и основных субъектов ее экономики, народнохозяйственные эффекты от применения мер тарифного и нетарифного регулирования, специфику формирования мировых цен на различных рынках для различных товарных групп, специфику внешней торговли услугами, особенности состязательных форм международной торговли, структуру контракта международной купли-продажи товаров, особенности товарной и географической структуры внешней торговли РФ, а также приоритетные направления государственной внешнеторговой политики в условиях вероятного вступления России в ВТО.
- уметь: определять экономическую эффективность экспортных и импортных операций, осуществлять расчет мировых цен с учетом существующей системы ценовых скидок и надбавок по различным товарным группам и базисных условий поставки, анализировать важнейшие показатели, характеризующие мировую торговлю и внешнюю торговлю Российской Федерации, выявлять проблемы и перспективы развития торговых отношений России.
- владеть: навыками в проведении анализа и организации внешнеэкономической деятельности, и международной торговли, особенностями проведения исследования мирового рынка товаров и услуг, внешней торговли России в современных условиях

Раздел 3. Структура и содержание дисциплины

3.1 Тематический план дисциплины

	№
п/п
	Раздел
(название)
	Название темы, литература
	Содержание

	1
	Основы внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	Основные концепции внешнеэкономической деятельности и международной торговли
6.3.1,6.1.1,6.1.6,6.3.3,6.3.9,
	Меркантилистская теория внешнеэкономической деятельности и международной торговли. Эволюция теорий внешнеэкономической деятельности и международной торговли. Ситуация абсолютного преимущества (А. Смит), закон сравнительного преимущества (Д. Рикардо). Неоклассические теории внешней торговли, их недостатки.
Современные факторы производства, возможности их перемещения через национальные границы. Основы теории Э. Хекшера и Б. Олина. Теорема Хекшера – Олина.
Парадокс В. Леонтьева как классический феномен внешней торговли США. Объяснения парадокса Леонтьева. Доводы в защиту теории Хекшера – Олина. Современные теории, расширяющие теорему Хекшера – Олина и опровергающие ее. Новые структуры в международной торговле, учет большего числа более мелких факторов производства. Эффект «экономии на масштабах».
Теория жизненного цикла продукта Р. Вернона. Стадии жизненного цикла продукта, возможности переноса производства новой продукции в развивающиеся страны в ходе прохождения ею стадий жизненного цикла. Понятие «технологического лидера». Концепция «летящих гусей».

	
	
	Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности и международной торговли
6.1.1,6.1.7,6.3.8,6.3.9
	Экспортная специализация торгующих стран. Изменение цен на факторы производства под воздействием внешней торговли в долгосрочной перспективе (теорема Столпера.- Самуэльсона и теорема о выравнивании цен на факторы производства).
Взаимосвязи и взаимозависимости между структурой потребления внутри страны и внешней торговлей. Взаимосвязь экспорта и импорта страны. Действие механизма выравнивания валютного курса. Воздействие внешней торговли на занятость населения.
Фактороемкость внешней торговли. Сравнительная характеристика фактороемкости внешней торговли развитых, развивающихся стран, России.
Эффекты Энгеля и законы Энгеля. Рост предложения факторов производства в импортозамещающих отраслях и его последствия. 
Последствия роста предложения факторов производства в экспортоориентированных отраслях.
«Разоряющий рост» факторов производства и «голландская болезнь», причины  и последствия. Влияние сырьевой ориентации экспорта на развитие обрабатывающей промышленности внутри страны, угрозы для развивающихся стран и России.

	
	
	Ценообразование во внешнеэкономической деятельности и международной торговли 6.1.1, 6.1.2, 6.1.6, 6.1.8, 6.3.3, 6.3.9, 6.3.8, 6.3.4
	Понятие мировой цены. Факторы, определяющие уровень мировых цен. Признаки мировой цены.
Современная динамика мировых цен на различных сегментах мирового рынка. Информация, необходимая для выработки стратегии ценообразования. Методы ценообразования в международной торговле, их преимущества и недостатки. Расчетные и публикуемые цены. Методы прогнозирования цен.
Виды цен во внешнеэкономической деятельности и международной торговли. Признаки мировой цены. Особенности формирования мировых цен на сырье и продукцию обрабатывающей промышленности.
Источники информации о мировых ценах. Контрактные, справочные, биржевые цены, цены аукционов и тендерных торгов, статистические внешнеторговые цены.
Ценовые скидки во внешней торговле: скидка продавца, скидка для эксклюзивного импортера, скидка «сконто», бонусная скидка, скидка за покупку товара вне сезона, дилерская скидка.

	2
	Особенности внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	Состязательные формы внешнеэкономической деятельности и международной торговли
6.1.7,6.3.7,6.3.9,6.3.1
	Объекты биржевой торговли. Общая характеристика биржевых операций. Биржевые товары, их специфика. Классификация товарных бирж. Товарные биржи в России.  
Объекты аукционной торговли и её географическое размещение. Товары, являющиеся предметом аукционной торговли. Проведение международных аукционов в России и участие российских субъектов  ВЭД в зарубежных аукционах. 
Международные торги: содержание, преимущества, сфера применения в международной  практике. Виды международных торгов. Этапы организации международных торгов.

	
	
	Контракт во внешнеэкономической деятельности и международной торговли
6.1.5,6.3.5,6.3.6,6.3.9,
	Понятие международного контракта купли-продажи. Виды контрактов во внешнеторговой деятельности. Унифицированные и индивидуальные контракты.
Структура внешнеторгового контракта, его основные статьи. Существенные и несущественные, юридические и коммерческие условия контракта.
Базисные условия поставки Инкотермс-2000.
Цена и общая сумма контракта,  условия платежей.
Упаковка, маркировка товара.
Штрафные санкции, форс-мажор, претензии, арбитраж.
Транспортные условия, приемка-сдача товара, страхование.
Формуляр-образец ООН для внешнеторговых документов.

	
	
	Внешнеторговая политика государства. Тарифное и нетарифное регулирование ВЭД 6.1.1,6.1.7,6.3.8,6.3.9
	Понятие внешнеторговой политики государства и ее виды. 
Протекционизм и политика свободной торговли: сущность, преимущества и недостатки, практика применения. 
Цели и задачи государственного регулирования внешней торговли. 
Инструменты государственного регулирования внешней торговли. Сущность таможенного тарифа (пошлин), его виды и значение. Координация уровня тарифной ставки в мировом хозяйстве на современном этапе его развития. Режимы внешней торговли.
Нетарифные меры регулирования внешней торговли и их современное значение. Количественные ограничения – квоты. Лицензирование внешней  торговли. Практика «добровольных ограничений». Международные стандарты. Финансовые методы регулирования внешней торговли (кредиты, субсидии).
Особенности внешнеторговых политик различных типов стран.

	
	
	Международные торговые организации 6.1.7,6.3.7,6.3.9,6.3.1
	Международные торговые организации как результат интернационализации мирохозяйственных связей. Региональный уровень регулирования торговли: Европейский Союз, Европейская ассоциация свободной торговли, Североамериканская зона свободной торговли: цели и направления ее деятельности.
Наднациональный уровень. ГАТТ/ВТО: цели, функции, направления деятельности. Основные раунды переговоров ГАТТ/ВТО. Результаты деятельности ВТО и ее роль в регулировании международной торговли товарами и услугами.
Регулирование международной торговли в рамках ООН. Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД), Комиссия ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ).
Неправительственные международные организации: Международная торговая палата и ее роль в регулировании международной торговли.

	
	
	Место современной России во внешнеэкономической деятельности и международной торговли 6.1.7,6.3.7,6.3.9,6.3.8
	Предпосылки развития внешнеторговых связей нашей страны. Развитие внешней торговли России после распада СССР. Факторы, определяющие структуру и направления внешней торговли РФ. 
Современные объемы и товарная структура торговли России с другими странами мирового хозяйства. Основные внешнеторговые партнеры России. Особенности внешнеторговой политики РФ. Система мер и инструментов регулирования внешнеторговых связей РФ. Участие России в международных торговых организациях. России в ВТО.



Раздел 3 Распределение бюджета времени по видам занятий 

3.2 Лекционные занятия

	№
рейтингового
блока
	№ темы
	Объем времени, час

	
	
	норм. срок обучения
	сокращ. (ускорен.)

	
	
	очная
	заочная
	очная
	заочная

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Основные концепции внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	2
	0,5
	2
	0,5

	
	Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	2
	0,5
	2
	0,5

	
	Ценообразование во внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	2
	0,5
	2
	0,5

	2
	Состязательные формы внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	2
	0,5
	2
	0,5

	
	Контракт во внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	2
	0,5
	2
	0,5

	
	Внешнеторговая политика государства. Тарифное и нетарифное регулирование ВЭД
	2
	0,5
	2
	0,5

	
	Международные торговые организации
	2
	0,5
	2
	0,5

	
	Место современной России во внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	2
	0,5
	2
	0,5

	
	ВСЕГО:
	16
	4
	16
	4



3.3 Практические (семинарские) и (или) лабораторные занятия

	№
рейтингового
блока
	Тема практического (семинарского) и (или) лабораторного занятия
	№ темы из раздела 2
	Объем времени, час

	
	
	
	норм
	сокращ.
(ускорен.)

	
	
	
	очная
	заочная
	очная
	заочная

	1
	2
	3
	
	5
	6
	7

	1
	Основные концепции внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	1
	4
	1
	2
	1

	
	Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	2
	6
	1
	2
	1

	
	Ценообразование во внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	3
	6
	2
	4
	1

	
	Рейтинг № 1.
	
	0
	
	
	

	2
	Состязательные формы внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	4
	4
	1
	2
	

	
	Контракт во внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	5
	4
	2
	2
	1

	
	Внешнеторговая политика государства. Тарифное и нетарифное регулирование ВЭД
	6
	2
	1
	2
	1

	
	Международные торговые организации
	7
	4
	1
	2
	1

	
	Место современной России во внешнеэкономической деятельности и международной торговли
	8
	4
	1
	2
	

	
	Рейтинг № 2.
	
	0
	
	
	

	
	Всего:
	
	34
	10
	18
	6








3.4 Самостоятельная работа студентов (СРС)

	№ п/п
	Вид самостоятельной работы
	Объем времени, час
	Рекомендуемая
литература

	
	
	норм. срок обучения
	сокращ.
(ускорен.)
	

	
	
	очная
	заочная
	очная
	заочная
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1
	Усвоение текущего материала
	32
	32
	32
	32
	6.1.1.-6.1.7

	2
	Подготовка к практическим занятиям
	48
	48
	48
	48
	6.2.1-6.2.4

	3
	Подготовка к рейтинговому контролю, экзамену
	28
	28
	28
	28
	6.1.2,6.3.7,6.3.19

	5
	Всего
	108
	108
	108
	108
	



3.5 Распределение баллов за текущую работу

	Вид текущей учебной работы
	Количество баллов

	1 рубежный рейтинг
	

	Тестовый контроль
	5

	Работа на практических занятиях
	15

	Итого за 1 рубежный рейтинг
	20

	2 рубежный рейтинг
	

	Тестовый контроль
	5

	Написание рефератов
	10

	Работа на практических занятиях
	15

	Итого за 2 рубежный рейтинг
	30



Раздел 4. Образовательные технологии

Реализация программы предусматривает использование образовательных технологий, направленных на формирование элементов компетенций, в обеспечении которых участвует дисциплина. В процессе обучения реализуется лекционно-семинарская зачетная система и используются следующие образовательные технологии:
4.1 Предметно-ориентированные технологии обучения:
Технология постановки цели
Технология полного усвоения
Технология педагогического процесса
Технология концентрированного обучения
Технология разно-уровневого обучения
4.2 Личностно-ориентированные технологии обучения:
Технология обучения как учебного исследования
Технология коллективной мыслительной деятельности
Технология здоровье сбережения
4.3 Информационно-коммуникационные технологии.

Раздел 5 . Оценочные средства для текущего контроля успеваемости, промежуточной аттестации и самоконтроля по итогам освоения дисциплины

Рабочая программа дисциплины обеспечена фондом оценочных средств для проведения текущего контроля, промежуточного контроля, экзаменов. Фонд включает:
-	задания для текущего контроля, в том числе в тестовой форме;
-	вопросы к зачету;
-	критерии для оценки достижений результатов освоения дисциплины.
-	задание для контрольной работы

5.1 Перечень вопросов для подготовки к промежуточным аттестациям и экзаменам

5.1.1 Комплект тестовых заданий

Вариант 1.

1.Сегменты внутренних рынков, ориентированные на иностранного покупателя, представляют собой:
А) национальные рынки;
Б) международные рынки;
В) мировой рынок.

2.Зависимость между изменениями мировых цен и динамикой международного товарооборота является:
А) прямой;
Б) обратной;
В) взаимной;
Г) поскольку на динамику мирового товарооборота воздействуют не только ценовые факторы, какой-либо определенной зависимости не существует.

3.При анализе товарной структуры международной торговли применяют:
А) Товарную номенклатуру ВЭД;
Б) Стандартную международную товарную классификацию;
В) Международную конвенцию о Гармонизированной системе описания и кодирования товаров;
Г) Конвенцию ООН о договорах (контрактах) купли-продажи товаров (Венскую конвенцию).

4.Современными особенностями географической структуры международной торговли являются:
А) преобладающая роль ведущих индустриальных держав;
Б) увеличение объемов поставок товаров и услуг из развитых стран в развивающиеся;
В) усиление позиций в международной торговле стран НИС и ВЮВА;
Г) усиление отсталости развивающихся стран, рост зависимости их доходов от сырьевого экспорта;
Д) снижение объемов торговли между интеграционными объединениями стран;
Е) появление группы стран БРИК с более высокими, чем общемировые, показателями внешнеторгового взаимодействия;
Ж) ухудшение общих внешнеторговых позиций стран БРИК в условиях кризиса по сравнению с высокоразвитыми странами.

5.Система торгового баланса характерна для:
А) экономических воззрений эпохи раннего меркантилизма;
Б) позднего меркантилизма;
В) теории абсолютных преимуществ А. Смита;
Г) теории Хекшера-Олина.
6. В чем заключается парадокс В. Леонтьева?
А) страны, обеспеченные в равной степени одинаковыми факторами вследствие чего торговые отношения между ними не несут им экономической выгоды, на самом деле торгуют между собой;
Б) по мере установления и развития торговых отношений цены на факторы производства в торгующих странах не снижаются, а растут;
В) рост цены товара увеличивает реальную стоимость интенсивно используемого в его производстве фактора и уменьшает реальную стоимость другого фактора;
Г) трудоизбыточные страны экспортируют капиталоемкую продукцию, а капиталоизбыточные – трудоемкую.

7. К основным детерминантам национальной конкурентоспособности в модели М. Портера не относится:
А) характер спроса на внутреннем рынке;
Б) факторы производства;
В) случайные события как негативной, так и позитивной направленности;
Г) стратегия фирмы в конкретной ситуации.

8.Согласно теории эффекта масштаба, издержки производства на единицу продукции:
А) увеличиваются по мере возрастания масштабов производства;
Б) снижаются по мере возрастания масштабов производства;
В) не изменяются с ростом масштабов производства;
Г) снижаются по мере снижения масштабов производства низкотехнологичной продукции и роста масштабов высокотехнологичной.

9.Для какой стадии жизненного цикла продукта характерно постепенное проникновение товара, производимого зарубежными конкурентами, на рынок страны-новатора:
А) внедрение;
Б) расширение;
В) зрелость;
Г) старение;
Д) прекращение внутреннего производства.

10. Дополнительный вопрос:
На какой стадии жизненного цикла страны (в соответствии с теорией М. Портера), на Ваш взгляд, находится Россия – стадия факторов производства, стадия инвестиций, стадия инноваций, стадия богатства? Ответ обоснуйте. Что необходимо нашей стране для выхода на следующую, более высокую стадию?

Вариант 2.

1.Для стадии развития международных рынков в международной торговле были характерны:
А)тесная связь промышленности с национальными рынками;
Б) многосторонний характер торговых отношений;
В) преимущественно двусторонний характер торговых отношений;
Г) рост торговли полуфабрикатами на основе расширения частного и единичного разделения труда;
Д) торговля преимущественно готовыми изделиями из местного сырья;
Е) всемирный сбыт.

2.Реэкспорт представляет собой:
А) ввоз товаров, ранее вывезенных за границу;
Б) вывоз товаров, ранее ввезенных из-за границы;
В) временный вывоз товаров для участия в ярмарках и выставках;
Г) ввоз сырья или полуфабрикатов для производства из них на территории страны готовой продукции с последующим ее вывозом.

3. В товарной структуре мирового экспорта ведущее место занимает:
А) продукция обрабатывающей промышленности;
Б) энергоресурсы;
В) продукция пищевой промышленности и с/х;
Г) потребительские товары.

4.Доля стран с транзитивной (переходной) экономикой в международной торговле составляет:
А) 30%
Б) 20%
В) 10%
Г) 4%
Д) 0.6% 

5.К числу современных тенденций изменения товарной структуры международной торговли относятся:
А) рост доли машин, оборудования, транспортных средств;
Б) рост доли с/х продукции и продовольствия;
В) сокращение доли с/х продукции и продовольствия;
Г) рост торговли энергоресурсами, темпы которого опережают темпы роста торговли продукции обрабатывающей промышленности;
Д) общее сокращение объемов мирового товарооборота в связи с мировым финансовым кризисом.


6. Для эпохи раннего меркантилизма характерны:
А) запрет вывоза золота за границу;
Б) посредническая торговля; 
В) неэквивалентная торговля с зарубежными странами;
Г) «порча монеты»;
Д) отождествление богатства с золотом и сокровищами;
Е) понимание позитивной роли импорта в случае, если затраты на приобретение товара за рубежом ниже, чем при его производстве в своей стране.

7.В чем заключаются основные недостатки теории сравнительных преимуществ Д. Рикардо?
А) игнорирование транспортных издержек;
Б) не была учтена динамика валютных курсов;
В) не рассматривалась возможность получения прибыли в производственной сфере, поскольку, согласно этой концепции, основной сферой получения прибыли является торговля;
Г) все производственные факторы сводятся только к двум – земля и труд;
Д) не рассматривается возможность торговли между странами, не имеющими сравнительных преимуществ друг перед другом.

8.Согласно теории М. Портера, позиция фирмы в отрасли определяется:
А) более низкими издержками;
Б) возможностью появления товаров-субститутов;
В) способностью поставщиков торговаться;
Г) дифференциацией товаров.

9.Имитационный лаг в теории технологического разрыва М. Познера предполагает:
А) временной период, необходимый для того, чтобы создать стране новатору уникальный товар, не имеющий аналогов в мире;
Б) временной период, необходимый для того, чтобы сформировался спрос на новый товар;
В) временной период, необходимый иностранным производителям для повторения деятельности фирмы-новатора.

10. Дополнительный вопрос.
К числу каких интеграционных группировок принадлежит Россия? Дает ли ей это на сегодняшний день какие-либо преимущества? Следует ли России в настоящее время вступать в какие-либо объединения стран-экспортеров, (например, в ОПЕК), или ей лучше искать свой индивидуальный путь на мировом рынке?

Вариант 3.

1.Международный рынок – это:
А)  сфера устойчивых товарно-денежных отношений между странами в глобальном масштабе, основанная на международном разделении труда, капитала и других факторов производства;
Б) часть национальных рынков, непосредственно связанных с рынками зарубежных стран;
В) сегменты внутренних рынков, ориентированные на иностранного покупателя;
Г) внутренние рынки, постепенно выходящие за национальные границы.

2.Исторически первым факторным рынком стал:
А) рынок труда;
Б) рынок земли;
В) рынок капиталов;
Г) рынок природных ресурсов.

3.Какие разделы входят в Стандартную международную товарную классификацию?
А) продовольствие, сырье и топливо;
Б) вооружения;
В) готовые изделия и полуфабрикаты;
Г) товары двойного назначения;
Д) прочие товары.

4.Какие развивающиеся страны являются лидерами в экспорте продукции высоких технологий?
А)Таиланд;
Б) Бразилия;
В) Малайзия;
Г) Южная Корея;
Д) Вьетнам;
Е) Индонезия.

5.ОПЕК – это:
А) интеграционная группировка;
Б) международная экономическая организация;
В) международный форум;
Г) международная конференция;
Д) ТНК

6.Какие  общие принципы объединяют воззрения ранних и поздних меркантилистов?
А) государство тем богаче, чем больше денег оно имеет;
Б) богатство – это золото и серебро;
В) богатство – это излишек товаров, который остался после удовлетворения внутреннего спроса, и может быть реализован за рубежом;
Г) единственной сферой деятельности, где возможно образование прибыли, и поэтому труд будет производительным, является торговля;
Д) цели государственного строительства могут быть достигнуты посредством ослабления мощи соседних государств.

7.Автаркия представляет собой:
А) свободную торговлю между странами;
Б) самоизоляцию страны, при которой потребности населения в товарах и услугах удовлетворяются только за счет внутреннего производства;
В) защиту отечественных производителей товаров, конкурирующих с импортом, с помощью таможенных пошлин и нетарифных ограничений;
Г) разумное сочетание принципов протекционизма и свободной торговли.

8.В чем заключается принцип сравнительного преимущества, в соответствии с которым, по Д. Рикардо, страна должна экспортировать товары?
А) в каждой стране есть такой товар, который она на единицу затрат производит больше, чем другие страны;
Б) в каждой стране есть такой товар, на производство которого могут быть затрачено меньшее число дорогостоящих факторов, по сравнению с другими странами;
в) в каждой стране есть такой товар, производство которого будет более выгодно для страны при существующем соотношении издержек, чем производство других товаров;
г) в каждой стране есть такой товар, при изготовлении которого используется больше избыточных для данной страны и меньше дефицитных для нее факторов.

9.Установите соответствие:
1) основные факторы
2) развитые факторы
А) природные ресурсы;
Б) географическое положение;
В) квалифицированная рабочая сила;
Г) неквалифицированная рабочая сила;
Д) знания;
Е) производственная инфраструктура.

10. Дополнительный вопрос.
Какие из теорий международной торговли, на Ваш взгляд, наиболее объективно отражают современные тенденции развития торговых отношений между странами и почему? Может ли какая-то из этих теорий быть применена по отношению к России?

Вариант 4.

1.Какие функции выполняет современный мировой рынок?
А) оптимизация использования факторов производства;
Б) удовлетворение избыточного спроса  на товары в одних странах за счет их избыточного предложения в других странах;
В) санация неэффективных производителей;
Г) информационная функция;
Д) все предыдущие ответы верны;
Е) все предыдущие ответы неверны.

2.Международный торговый оборот страны рассчитывается как
А) стоимостная сумма экспорта и импорта;
Б) разность стоимости экспорта и мирового импорта;

3.К товарам высоких технологий в настоящее время принято относить:
А) фармацевтическую продукцию;
Б) станки;
В) офисное и телекоммуникационное оборудование;
Г) автомобили, другие транспортные средства;
Д) точные измерительные приборы;
Е) продукция химической промышленности.
 
4.Существуют ли в настоящее время развитые страны, имеющие высокую зависимость от сырьевого или с/х экспорта?
А) да, такие страны существуют;
Б) нет, развитые страны давно решили эту проблему;
В) в настоящее время таких стран нет, но такая ситуация может возникнуть, если в развитых странах будут открыты месторождения полезных ископаемых;
Г) да, если только относить к числу развитых государств страны БРИК

5.Какие страны входят в тройку лидеров по объемам международного товарооборота?
А) США;
Б) Россия;
В) Германия;
Г) Франция;
Д) Япония;
Е) Китай.

6.Развитию экономических воззрений меркантилистов способствовали:
А) Великие географические открытия;
Б) возникновение мануфактур;
В) промышленная революция, переход от мануфактуры к фабрике;
Г) формирование крупного торгового капитала в Европе.

7. Выберите положения, которые могут быть отнесены к объяснению парадокса Леонтьева:
А) рабочая сила неодинакова по уровню своей квалификации, продукты, произведенные квалифицированной рабочей силой, учитывая затраты на ее подготовку, становятся капиталоемкими;
Б) если экспортные товары производятся из большого количества капиталоемкого импортного сырья, такой экспорт тоже станет капиталоемким;
В) один и тот же товар может быть трудоемким в трудоизбыточной стране и капиталоемким в капиталоизбыточной.
Г) все предыдущие ответы верны

8. Выберите правильную последовательность прохождения государствами стадий жизненного цикла страны в соответствии с теорией М. Портера:
А) стадия факторов производства, стадия инноваций, стадия инвестиций, стадия богатства;
Б) стадия инвестиций, стадия факторов, стадия инноваций, стадия богатства;
В) стадия факторов, стадия инвестиций, стадия инноваций, стадия богатства;
Г) стадия факторов, стадия инвестиций, стадия богатства, стадия инноваций.

9.На стадии расширения, согласно теории жизненного цикла продукта, товар:
А) будет производиться только для внутреннего рынка и относиться к предметам роскоши;
Б) достигнет максимального производства фирмами страны-новатора и зарубежными компаниями, которые начнут конкурировать с национальными производителями на внутреннем рынке страны-новатора;
В) начнет производиться серийно большими партиями, зарубежный спрос на этот товар будет удовлетворяться преимущественно за счет его экспорта;
Г) производится в развивающихся странах, а страна – новатор отказывается от его выпуска.

10. Дополнительный вопрос.
Какие страны или регионы Вы считаете в настоящее время наиболее перспективными торговыми партнерами России и почему? Насколько эффективным, на Ваш взгляд, может стать таможенный и, соответственно, торговый союз России, Белоруссии и Казахстана?

Вариант 5.

1.Установление свободной торговли между странами в большей степени отвечает интересам:
А) национальных потребителей;
Б) производителей товаров, конкурирующих с импортом;
В) производителей, ориентированных на зарубежный рынок;
Г) все категории экономических субъектов в равной степени выигрывают от установления свободной торговли.

2. «Голландская болезнь» представляет собой:
А) проблему усиления зависимости экономики страны от импорта иностранных товаров;
Б) резкое падение мировых цен на товар, составляющий для данной страны главный  элемент экспорта в условиях резкого роста его предложения на мировом рынке;
В) деиндустриализацию страны в связи с разработкой новых месторождений полезных ископаемых и ростом сырьевого экспорта;
Г) деиндустриализацию страны в связи с усилением ее ориентации на мировой рынок сельскохозяйственной продукции.

3.В современной международной торговле наиболее предпочтительны:
А) прямые сделки;
Б) посреднические сделки;
В)  предпочтительность выбора прямого или косвенного выхода  на мировой рынок определяется в каждом конкретном случае.

4. «Право первой руки» в агентских соглашениях – это: 
А) исключительное право на продажу товара данной посреднической фирмой на оговоренной территории;
Б) соглашение с агентом-купцом, согласно которому он покупает товар у принципала и продает его от своего имени и за свой счет;
В) предоставление агенту широких полномочий в отношении контрактных цен, условий поставок, их сроков, гарантий и ответственности;
Г) обязанность принципала предлагать товар в первую очередь данному агенту и лишь в случае его отказа – другим посредническим организациям.

5.В договоре комиссии посредник действует:
А) от своего имени, но за счет комитента;
Б) от имени и за счет комитента;
В) от своего имени и за свой счет;
Г) от имени комитента, но за свой счет;
Д) как от своего имени и за свой счет, так и от имени и за счет комитента.
6.Сделки «бай-бэк» представляют собой:
А) натуральный обмен одного товара на другой без использования денежных расчетов;
Б) продажа зарубежной фирмой машин и оборудования в обмен на встречные поставки продукции, выпускаемой на этом оборудовании;
В) поставка товаров покупателю на обычных коммерческих условиях с одновременным обязательством закупить у контрагента встречный товар в размере определенного процента от суммы контракта;
Г) выкуп устаревшей продукции.

7.Для России и стран СНГ в области торговли услуг характерны:
А) стремительное развитие экспорта услуг, лидирующие позиции в мире в данном секторе;
Б) незначительный экспорт услуг при наличии потенциальных резервов для его развития;
В) преобладание экспорта услуг над их импортом;
Г) изолированность от мирового рынка услуг.

8.Туризм относится к такой форме торговли услугами, как:
А) поставка услуг через границу;
Б) временное перемещение за границу поставщика услуги;
В) коммерческое присутствие поставщика услуги на территории другой страны;
Г) перемещение потребителя услуги в страну ее производителя.

9, При  установлении мировых цен на нефть используются:
А) метод полных затрат;
Б) метод прямых затрат;
В) биржевые цены;
Г) цены, устанавливаемые ОПЕК.

10. Бонусные скидки – это:
А) скидки, предоставляемые крупным оптовым покупателям за заранее согласованный годовой объем оборота;
Б) скидки, предоставляемые за покупку товара вне сезона;
В) скидки, используемые в замкнутом экономическом пространстве;
Г) конфиденциальные скидки для клиентов, с которыми у поставщика установлены доверительные отношения.

Вариант 6.
1.Установите соответствие экономических эффектов от либерализации торговли:
1) в краткосрочном плане
2) в долгосрочном плане
А) неравновесие рынков факторов производства;
Б) оплата факторов производства в растущем секторе несколько снизится, в сокращающемся, возрастет;
В) оплата факторов производства в растущем секторе вырастет, в снижающемся сократится.

2.Дифференциальная нефтяная рента 2 рода возникает вследствие:
А) использования высокотехнологичных инноваций, обеспечивающих более полное извлечение нефти;
Б) эксплуатации лучших месторождений;
В) того, что одни страны обеспечены месторождениями нефти в большей степени, чем другие;
Г) более благоприятных природных условий эксплуатации месторождений.

3.Условия разоряющего роста не включают:
А) связь экономического роста с развитием экспортных отраслей;
Б) неэластичность внешнего спроса по цене;
В) эластичность внешнего спроса по цене;
Г) большие объемы экспорта избыточного на мировом рынке товара для  данной страны;
Д) рост разработки новых месторождений сырья в стране-экспортере.

4.Назовите операции, которые могут осуществлять посредники во внешней торговле:
А) таможенное оформление товаров;
Б) транспортно-экспедиционные операции;
В) маркетинговые исследования;
Г) послепродажное обслуживание;
Д) заключение контрактов;
Е) все предыдущие ответы верны;
Ж) правильных ответов нет.

5. Соглашение, при котором принципал обязуется продавать определенный товар только через одного посредника в течение всего срока договора с ним и не вправе предлагать тот же товар другим фирмам, называется:
А) соглашением с преимущественным правом продажи;
Б) соглашением с исключительным (монопольным) правом продажи;
В) дистрибьюторским соглашением.


6.В договоре коммерческого представительства поверенный:
А) действует от своего имени и за свой счет;
Б) действует от имени доверителя, но за свой счет;
В) действует от своего имени, но за счет доверителя;
Г) действует от имени и за счет доверителя;
Д) в зависимости от договоренности между сторонами все варианты возможны.

7.Вознаграждение посредника по системе «кост плас» представляет собой:
А) возмещение продавцом посреднику понесенных им расходов, увеличенных на согласованные проценты прибыли;
Б) присвоение посредником разницы между ценой покупки товара у принципала и ценой  продажи товара на рынке сбыта;
В) согласованные проценты с экспортных (фактурных) цен, определяемые объемами реализации товара.

8.В чем заключаются особенности международной торговли услугами по сравнению с традиционной торговлей товарами?
А) услуги не имеют овеществленной формы;
Б) услуги не подлежат хранению;
В) темпы роста торговли услугами значительно отстают от темпов роста торговли товарами;
Г) в современной торговле услугами лидерство принадлежит развитым странам;
Д) в отличие от торговли товарами, лидерами в мировой торговле услугами являются развивающиеся страны.

9. По форме участия международный туризм может быть:
А) пешеходным, с использованием традиционных транспортных средств, с использованием экзотических транспортных средств;
Б) индивидуальным, групповым, семейным;
В) однодневным, многодневным, транзитным.

10.Наиболее достоверными видами цен являются:
А) справочные цены;
Б) биржевые цены;
В) цены аукционов;
Г) цены фактических сделок.

Вариант 7.
1.Для рынка монополистической конкуренции характерно:
А) наличие большого числа субъектов внешней торговли – продавцов и покупателей и сравнительно однородный характер продукции;
Б) раздел сфер влияния между несколькими крупными компаниями, обладающими значительными сегментами рынка;
В) формирование рынка одним поставщиком товара, диктующим монопольные цены;
Г) присутствие на рынке нескольких крупных компаний и значительного числа менее сильных фирм.

2.Дополнительная выгода потребителей во внешней торговле определяется:
А) возможностью покупать товар по данной цене, а не по более высокой;
Б) возможностью покупать товары не только отечественного, но и иностранного производства;
В) возможностью покупать товары более высокого качества;
Г) всеми названными выше возможностями.

3.К каким  эффектам может привести снижение импорта при введении мер протекционистской защиты внутреннего рынка?
А) если в страну ввозится сырье, необходимое для производства экспортных товаров, экспорт страны, вводящей тарифы, может оказаться неконкурентоспособным;
Б) снизятся доходы государства, связанные с взиманием таможенных тарифов;
В) произойдет общий рост занятости во всех отраслях промышленности и как следствие – повышение уровня жизни в стране;
Г) в импотозамещающих отраслях занятость возрастет, но в экспортоориентированных снизится вследствие того, что сокращение импорта приведет и к снижению экспортных возможностей страны.

4. Для России в настоящее время характерен феномен:
А) разоряющего роста;
Б) «голландской болезни».

5. Принципал в посреднической сделке – это:
А) коммерческое предприятие или фирма, стоящая между производителем и потребителем и содействующая реализации товаров;
Б) посредник, действующий от имени и за счет клиента;
В) обслуживаемый посредником клиент, желающий продать или купить товар.

6.При  консигнационных сделках самой удобной для консигнанта формой соглашения является:
А) безвозвратная консигнация;
Б) частично возвратная консигнация;
В) возвратная консигнация.

7. Дистрибьютор действует:
А) от имени и за счет клиента;
Б) от своего имени и за свой счет;
В) от своего имени и за счет клиента;
Г) от имени клиента и за свой счет;
Д) это зависит от того, как стороны определят во взаимном соглашении.

8.Можно ли рассматривать операции с давальческим сырьем как разновидность встречной торговли?
А) да, так как экспортер поставляет своему контрагенту исходное сырье на безвалютной основе, а потом импортирует изготовленную из него продукцию;
Б) нет, так как при поставке готовой продукции в страну импортера сырья его стоимость должна быть включена в таможенную стоимость конечного товара.

9.К числу общеэкономических факторов, влияющих на мировую цену, не относятся:
А) экономический цикл;
Б) состояние совокупного спроса и предложения;
В) величина издержек производства товара;
Г) потребительские свойства товара;
Д) уровень инфляции;
Е) гарантийные условия сервиса.

10. Что может рассматриваться как цель международного туризма?
А) досуг, рекреация, отдых;
Б) деловые поездки;
В) поклонение религиозным святыням;
Г) посещение научных съездов, симпозиумов, семинаров;
Д) лечение;
Е) все ответы верны.

Вариант 8.
1.С точки зрения национальных потребителей наиболее предпочтительна такая форма торговой политики, как:
А) протекционизм;
Б) свободная торговля (фритредерство, либерализм).

2.Для того, чтобы избежать ситуации разоряющего роста, развивающимся странам следует ориентироваться на:
А) импортозамещение:
Б) диверсификацию экспорта;
В) автаркию;
Г) создание зон свободной торговли.

3.Причиной «голландской болезни» в России являются:
А) торговая дискриминация со стороны стран – участниц ВТО;
Б) традиционная сырьевая направленность экспорта страны;
В) сильная зависимость от импорта, в том числе в тех отраслях, в которых Россия обладает сравнительными преимуществами;
Г) финансовый кризис, приведший к резкому сокращению объемов экспорта и импорта в России.

4.Распределите характерные особенности торговых операций в соответствии со способами торговли:
1) прямой метод торговли
2) косвенный метод торговли
А) экономия издержек на сумму комиссионного вознаграждения посреднику;
Б) производитель отдаляется от потребителя, но степень оперативности сделки увеличивается;
В) нет необходимости в создании собственной сбытовой сети за рубежом;
Г) зависимость престижа поставщика от действий посредника;
Д) возможность более оперативного учета изменения рыночной конъюнктуры в стране сбыта.

5.Делькредере – это:
А) гарантия исполнения комиссионером договора в отношении оплаты проданного или поставки купленного товара;
Б) один из способов выплаты вознаграждения посреднику, при котором последний получает определенный процент от стоимости реализованных им товаров;
В) вид агентского соглашения, при котором посредник покупает у продавца большую оптовую партию товара и затем реализует его от своего имени и за свой счет.
6.Наименее выгодным для принципала является:
А) простое (неисключительное) агентское соглашение;
Б) соглашение с исключительным (монопольным) правом продажи;
В) соглашение с преимущественным правом продажи (правом первой руки).

7.Кто из посредников в наименьшей степени зависим от принципала:
А) агент;
Б) поверенный;
В) дистрибьютор;
Г) комиссионер.

8.Самое высокое вознаграждение консигнатору может быть выплачено при:
А) безвозвратной консигнации;
Б) частично возвратной консигнации;
В) возвратной консигнации.

9. В настоящее время в мировой торговле услугами ведущее место принадлежит (2 ответа):
А) строительным и консалтинговым услугам;
Б) образовательным услугам;
В) туризму;
Г) консалтингу;
Д) информационным и компьютерным услугам;
Е) транспортным услугам.

10. Экспортные цены на продукцию обрабатывающей промышленности обычно определяются на основе:
А) биржевых цен;
Б) справочных цен;
В) использования расчетного метода полных затрат;
Г) использования расчетного метода прямых затрат;
Д) по системе «кост-плас»;
Е) правильных ответов нет

5.1.2 Вопросы к зачету

1. Современное значение международной торговли. Место торговых связей в системе МЭО.
2. Международная торговля. Ее основные показатели и тенденции развития.
3. Экспортные и импортные квоты системе международной торговли.
4. Динамика развития международной торговли.


5. Этапы эволюции международного обмена товарами и услугами.
6. Роль международной торговли в развитии экономики отдельных стран.
7. Структура товарооборота в современной международной торговле
8. Географическое распределение потоков мирового экспорта на современном этапе.
9. Потоварная специализация стран в системе международной торговли.
10. Конкуренция в международной торговле и ее содержание.
11. Рейтинг конкурентоспособности стран в международной торговле на современном этапе.
12. Россия и ее место в рейтинге конкурентоспособности.
13. Факторы проявления конкуренции на современном этапе.
14. Стадии конкурентного развития государств
15. Новые явления в конкурентной борьбе на мировом товарном рынке.
16. Характеристика основных форм международной торговли.
17. Особенности использования форм международной торговли в практике российских предприятий.   
18. Основные тенденции развития биржевой торговли. Биржевые товары и критерии принадлежности у ним в международной торговле.
19.  Тенденции и перспективы развития международной аукционной торговли. Признаки и свойства аукционных товаров в системе международной торговли.
20. Сущность торгов и их принципиальное отличие от аукционов. Виды торгов и их особенности.
21. Система показателей изучения конъюнктуры. Методика изучения конъюнктуры.
22. Важнейшие конъюнктурообразующие факторы на мировом рынке, их взаимодействие. Прогноз товарной конъюнктуры.
23. Особенности конъюнктуры отдельных товарных рынков (сырьевых товаров, полуфабрикатов, машин, оборудования, продовольственных товаров и т.д.).
24. Объем и структура международной торговли услугами
25. Международные сырьевые рынки, их характеристика и размещение.
26. Общая характеристика мирового рынка нефти и нефтепродуктов.
27. Место России на мировом рынке нефти и нефтепродуктов.
28. Международная торговля сельскохозяйственным сырьем и продовольствием.
29. Особенности организации международной торговли продовольствием по видам.
30. Роль России на мировом продовольственном рынке.
31. Международная торговля машинами и оборудование: современное состояние и динамика развития.
32. Основные современные тенденции торговли оружием и военной техникой. Роль России на мировом рынке оружия и военной техники.
33. Общая характеристика мирового рынка металлов: современное состояние, тенденции и перспективы развития.
34. Особенности международной торговли золотом на мировом рынке.
35. Мировой рынок алмазов. «De Beers». Роль и место России на мировом рынке алмазов.
36. Мировой рынок химических товаров: современное состояние, тенденции и перспективы развития.
37. Международная торговля продукцией легкой промышленности.
38. Объем и структура международной торговли услугами.
39. Понятие технологического обмена. Специфика технологии как товара. 
40. Перспективы РФ в международном технологическом обмене.
41. Международная лицензионная торговля.
42. Международный туризм как специфическая форма торговли услугами.



43. Россия в международной торговле услугами.
44. Международное регулирование мировой торговли.
45. Всемирная торговая организация и ее роль в регулировании международной торговли. 
46. Актуальные проблемы присоединения России к ВТО. 
47. Систематизация и классификация товаров и услуг в системе международной торговли.
48. Особенности внешней торговли развитых стран.
49. Особенности внешней торговли развивающихся стран.
50. Внешняя торговля постсоциалистических стран и ее особенности. 
51. Место России в современной системе международной торговли.
52. Внешнеторговый оборот РФ: его объемы и структура.
53. Факторы развития внешнеторговых связей России.
54. Динамика внешней торговли России.
55. Географическая структура внешней торговли России.
56. Товарная структура внешней торговли России.
57. Особенности российской внешнеторговой политики.
58. Присутствие России на современных мировых экспортных рынках.
59. Участие России в международных торговых организациях.
60. Проблемы и перспективы вступления России в ВТО

5.1.3 Темы рефератов для самостоятельной работы студентов

Ниже приведена примерная тематика курсовых работ по дисциплине.

1.	Сущность и функции международной торговли, её роль в системе денежных отношений рыночного хозяйства
2.	Понятие международной и внешней торговли. Объекты и субъекты
3.	Классификация видов экспорта и импорта. Оценка экспортно-импортных операций
4.	Учение меркантилистов и его роль в международной торговле
5.	Теория абсолютных преимуществ
6.	Теория относительных  преимуществ
7.	Модель Хекшера-Олина. Парадокс Леонтьева
8.	Эволюция классических теорий международной торговли
9.	Неотехнологические теории
10.	Особенности динамики территориальной структуры международной торговли
11.	Системы и классификации товаров в международной торговле (СТС, СМТК, КУЭГ)
12.	Торговля промышленными товарами
13.	Рынки продовольствия
14.	Рынки сельскохозяйственного сырья
15.	Рынки руд и металлов
16.	Рынки топлива
17.	Участники биржевой торговли
18.	Биржевые товары
19.	Организация биржевой торговли
20.	Биржевые операции
21.	Аукционы. Торги
22.	Товарные биржи в современном мире
23.	Сущность и особенности международной торговли услугами
24.	Классификация видов услуг
25.	Современные тенденции мирового рынка услуг


26.	Регулирование международного рынка услуг на национальном и международном уровнях
27.	Внешнеторговая политика: цели, тенденции 
28.	Тарифные ограничения 
29.	Нетарифные ограничения: внешнеторговые меры, административные формальности, меры экономического стимулирования экспорта
30.	Международные торговые организации как результат интернационализации мирохозяйственных связей
31.	Этапы интеграционных объединений
32.	Регулирование торговли в рамках ЕС, НАФТА
33.	Международная торговая политика в рамках ГАТТ\ ВТО
34.	Регулирование международной торговли в рамках ООН
35.	Международная торговая палата и ее роль в регулировании международной торговли
36.	Предпосылки развития внешнеторговых связей в нашей стране
37.	Развития внешней торговли России после распада СССР
38.	Современная структура и объемы торговли России с другими странами мирового хозяйства
39.	Участие России в международных торговых организациях
40.	Проблемы и перспективы вступления России в ВТО


5.4 Уровни и критерии итоговой оценки результатов освоения дисциплины 

	Уровни
	Критерии выполнения заданий ОС
	Итоговый
семестровый
балл
	Итоговая
оценка

	Недостаточный
	Имеет представление о содержании дисциплины, но не знает основные положения (темы, раздела), к которому относится задание.
	Менее 41
	Неудовлетвор ительно (не зачет)

	Базовый
	Знает и воспроизводит основные положения дисциплины в соответствии с заданием, но не отвечает на дополнительные вопросы.
	41 -60
	Удовлетворительно (зачет)

	Повышенный
	ПУ 1
	Знает, понимает основные положения дисциплины, демонстрирует умение применять их для выполнения задания, но отвечает не на все дополнительные вопросы.
	61 -80
	Хорошо

	
	ПУ 2
(продвинутый)
	Знает, понимает основные положения дисциплины, демонстрирует умение применять их для выполнения задания, отвечает на все дополнительные вопросы. Способен исследовать основные проблемы денежного обращения и кредитно-банковской системы.
	81 - 100
	Отлично






Раздел 6 Учебно-методическое и программно-информационное обеспечение

Карта методического обеспечения дисциплины
	№
	Автор
	Название
	Издательство
	Гриф
издания
	Год
издания
	Кол- во в библиотеке
	Ссылка
на электронный
ресурс
	Доступность

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	6.1 Основная литература

	6.1.1
	Авдокушин Е.Ф.
	Международные экономические отношения
	М.
	
	2013
	2 шт.
	
	

	6.1.2
	Вавилова Е.В., Бородулина Л.П.
	Международная торговля.
	М.
	
	2009
	10 шт.
	
	

	6.1.3
	Герчикова И.Н. 
	Международные экономические организации
	М.: Консалтбанкир
	
	2010
	3 шт.
	
	

	6.1.4
	Киреев А.П. 
	Международная экономика, ч. 1
	М.: Международные отношения, 
	
	2008
	5 шт.
	
	

	6.1.5
	Рыбалкина В.Е.
	Международные экономические отношения: учебник/ под ред. В.Е. Рыбалкина. 6-е изд.
	М.: ЮНИТИ-ДАНА
	
	2009
	5 шт.
	
	

	6.1.6
	Булатова А.С.
	Мировая экономика и международные отношения.
	Под ред. Проф. А.С. Булатова и проф. Н.Н. Ливенцева – М.: Магистр
	
	2008
	5 шт.
	
	

	6.1.7
	Пискулов Ю.В., Чурин Н.Ф. 
	Научно-техническая политика ведущих стран мира и ее влияние на международную торговлю.
	М.: ВАВТ, 
	
	2010
	3 шт.
	
	

	6.1.8
	Трухачев В. И., Лякишева И. Н., Ерохин В.Л. 
	Международная торговля. 
	М.:  Финансы и статистика, 
	
	2008
	5 шт.
	
	

	6.1.9
	Гурова И.П. 
	Мировая экономика и международные экономические отношения
	М.: Дело
	
	2003
	3 шт.
	
	

	6.2 Периодическая литература

	6.2.1
	
	Журнал "Финансы "
	Москва
	
	
	3
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.2.2
	
	Журнал "Мировая экономика и международные отношения "
	Москва
	
	
	
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.2.3
	
	Журнал "Международный бизнес России "
	Москва
	
	
	
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.2.4
	
	Журнал "Международный бизнес России "
	Москва
	
	
	
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.3 Дополнительная литература

	6.3.1
	Ломакин В.К. 
	Мировая экономика.
	М.: ЮНИТИ
	
	2010
	3
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.3.2
	Кретов, И.И.
	Логистика во внешнеторговой деятельности : учеб. пособие.
	М. : Дело и сервис
	
	2011
	2
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.3.3
	Дюмулен И.И. 
	Международная торговля услугами.
	М. : Торговый дом металлов
	
	2010
	2
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.3.4
	Стровского Л.Е.
	Внешнеэкономическая деятельность предприятия
	ДГТУ. - Ростов н/Д : ИЦ ДГТУ
	
	[bookmark: _GoBack]2012
	3
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.3.5
	Полякова В. В., Щенина Р. К.
	Мировая экономика и международный бизнес: учебник 
	 М.: КНОРУС
	Рекомендовано УМО
	2007
	4
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.3.6
	Устинов И. Н.
	Международная торговля
	Изд-во Гардарики,
	Учебное пособие. Рекомендовано Умо.
	2006
	2
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.3.7
	Мовсесян А. Г., Смитиенко Б. М. 
	Современный мировой рынок и его конъюнктура.
	М : Финансовая академия при правительстве РФ
	
	2006
	6
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.3.8
	Бурмистров В. Н., Холопов К. В.
	Внешняя торговля Российской Федерации.
	М., Юристъ
	
	2003
	50
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.3.9
	
	Конкурентоспособность России в глобальной экономике.
	М., Международные отношения
	Допущено УМО
	2003
	10
	http://elibrary.ru/ 
	С любой точки доступа для авторизованных пользователей

	6.4 Практические (семинарские) и (или) лабораторные занятия

	6.4.1
	Маркарьян Ю. А.
	Методические указания к практическим занятиям по дисциплине «Экономика внешней торговли»
	ДГТУ
	
	
	
	http://de.
dstu.edu
.ru
	Имя 
пользов
ателя:
student
Пароль:
cdodstu

	6.4.2
	Аникина. Б.А.
	Практикум «Экономика внешней торговли» : учеб. пособие для вузов / под ред. Б.А. Аникина. - 2-е изд.
	М. : ИНФРА-М
	
	2006
	
	
	

	6.4.3
	Гаджинский, А.М.
	Практикум «Экономика внешней торговли». - 4-е изд., перераб и доп.
	М. : Дашков и К
	
	2005
	
	
	

	6.5 Курсовая работа (проект)

	
	Маркарьян Ю. А.
	Методические указания к практическим занятиям по дисциплине «Экономика внешней торговли»
	ДГТУ
	
	
	
	
	

	6.6 Контрольная работа

	6.5.1
	Маркарьян Ю. А.
	Методические указания к практическим занятиям по дисциплине «Экономика внешней торговли»
	ДГТУ
	
	
	
	http://de.
dstu.edu
.ru
	Имя 
пользов
ателя:
student
Пароль:
cdodstu

	6.7. Программно-информационное обеспечение, Интернет-ресурсы

	
	http://www.garant.ru 
	  Сайт позволяет ознакомиться с законодательством РФ (с комментариями), а также с новостями органов государственной власти РФ
	ГАРАНТ
	
	
	
	
	

	
	http://www.consultant.ru  
	Общероссийская сеть распространения правовой информации «Консультант Плюс»
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Раздел 7. Материально-техническое обеспечение дисциплины (приборы, установки, стенды и т.д.)
7.1 Мультимедийный комплекс:
· интерактивная доска;
· мультимедиа проектор 
7.2. Компьютерный класс


Экспертное заключение

Научно-методического совета направления 100700 «Торговое дело» по рабочей программе дисциплины «Экономика внешней торговли», предусмотренной учебным планом подготовки бакалавров по направлению 100700 «Торговое дело».
Рассмотрев структуру, содержание и качество оформления рабочей программы научнометодический совет отмечает:
· рабочая программа соответствует Федеральному государственному образовательному стандарту высшего профессионального образования в части выполнения требований, предъявляемых к уровню профессиональной квалификации выпускников по соответствующему разделу и по самой дисциплине, а так же требованиям «Положения об основной образовательной программе высшего профессионального образования»;
· соотношение объемов основных разделов выбрано логично в целесообразных пропорциях;
· бюджет времени, отводимый на различные виды аудиторных занятий согласуется с бюджетом времени, выделяемого для выполнения самостоятельной работы;
· -достаточную полноту информационно-методического обеспечения дисциплины;
· разработанные оценочные средства для контроля и самоконтроля позволяют оценить уровень освоения дисциплины.
Рекомендации научно-методического совета: в соответствии с перечнем рекомендуемых средств интенсивного обучения для вузов подготовить заявку для издания конспекта лекций через РИЦ университета.
На основании вышеизложенного, научно-методический совет направления предлагает утвердить рабочую программу по дисциплине «Экономика внешней торговли», представленную на экспертизу.


Председатель совета  направления  	              	_____________     И.А. Еременко




Члены экспертной группы:					_____________   Н.М. Ованесян          

_____________   Н.В. Пржедецкая

_____________  В.В. Белолипецкая
 
_____________   И.В. Рудской 
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